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PT Global Digital Niaga Thk (*Persercan™ BEl: BELIY, pelopor ekosistemn perdagangan omnichanne! dan gaya hidup
terkemuka di Indonesia yang berfokus melayani konsumen ritel dan institusi yang terhubung secara digital, hari ini
mengumumkan hasil kinerja keuangan periode kuartal pertama tahun 2024,

IKHTISAR UTAMA

o Pendapatan Neto konsclidasi mencatatkan pertumbuhan 2% y.o pada 1Q24. Fokus pertumbuhan
Perseroan tetap selektif pada kategari-kategori yang memiliki marjin relatif lebih tinggi, perputaran lebih
cepat, dan strategis terhadap posisi koampetitifnya.

o Take Rate semakin meningkat dari 49% pada 1Q23 menjadi 63% pada 1024, yvang menghasilkan
pertumbuhan Laba Bruto Sebelum Diskon {Gross Profit Before Discount/GPBD) sebesar 29% y.oy.

o Marjin Bruta konsolidasi meningkat dari 1515% pada 1023 menjadi 18.9% pada 1G24, naik sebesar 390-bps
y.0.y, terutamanya diatribusikan dari peningkatan Laba Bruto pada hampir seluruh segmen usaha.

o Srruktur biaya semakin membaik, tercermin dari penurunan persentase Beban Operasional konsclidasi
terhadap Total Processing Value (TPV) dari 81% pada 1023 menjadi 7,7% pada 1024, Hal ini menghasilkan
peningkatan kinerja persentase Laba Sebelum Bunga, Pajak, Depresiasi dan Amocrtisasi (Earnings Before
Interest, Tax, Depreciation and Amortization/EBITDA) terhadap TPV sebesar 140-bps, dari -4.6% pada
1Q23 menjadi -32% pada 1Q24.

o Perserpan telah menerapkan penyesuaian published rate para penjual pihak ketiga agar selaras dengan
pasar sejak bulan Januari tahun ini untuk mendaronyg strategi aptimalisasi marjin.

e Progres pembangunan gudang baru Persercan di Marunda telah mencapai ~85% per akhir bulan Marer
2024 dan diproyeksikan mulai beraperasi secara bertahap pada kuartal keempat tahun ini.

o Persercan terus memperkuat strategi omnichanne! melalui penambahan 6 take elektronik konsumen
sepanjang kuartal pertama tahun 2024, sehingga saat ini Perseroan telah mengoperasikan 172 toko
elektronik konsumen, serta 63 geral supermarket premium per akhir bulan Maret 2024,

PERNYATAAN MANAJEMEN

Kusumo Martanto - CEO & Co-Founder

“Dengan melihat kuarfal pertama tahun 2024, misi yang kami canangkan pada saat (PC, tidak hanya tetap konstan
tetapi juga menjadi kekuatar pendorong di balik upaya kami untuk memperkuat posisi kami sebagai ekosistem
perdagangan pifihan bagl konsumen. dan institusi. Setiap Jangkah yang diambit dan setiap inovasi yang
diperkenalkan bertujuan untuk mencapai misi yang teguh ini, yang semakin menegaskan komitmen kami terhadap
pelanggan dan mitra kami.

Pada kuartal pertama tabun ini, belanja konsumen secara umum melemah dan usaha B2C kami melewatinya
dengan Strategi pertumbuhan kategori secara selelktif, termasuk parfuasan lebih lanjut dari titik-titik kontak dengan
pelanggan secara fisik untuk memperkuat pendekatan omnichanne! kami. Meskipun terdapat hamhbatan,
pertumbuhan Laba Bruto kami terus berlanfut. Sementara itu, fokus strategis kami pada optimalisasi marjin,
kepemimpinan biaya, dan keunggulan ekosistem telah mendaorong peningkatan produktivitas dan efisiensi
sehingga mengurangi kerugian.

Yang tidak kalah pentingnya adaltah dedikasi, rasa memiliki, dan upaya tanpa henti darf para karyawan kami, yang
kontribusinya sangat penting terhadap pencapaian kami. Dipicu oleh semangat kolaborash inovasi, dan perbaikan

yang berkelanfutan, kami siap menghadapi tantangan-tantangan usaha yang akan datang dan mempertahankan
kemajuan yang stabil menuju profitabilitas.”
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Ronald Winardi - CFO

“Disinlin komersial terus herfanjut pada kuartal pertama tahun ini, menghasitkan peningkatan Laba Bruto
konsolidasi sebesar 29% v.oy meskipun kondisf pasar penuh dengan tantangan. Dikombinasikan dengan
panurunan hiaya penjualan sehasar 20% y.o.y. pengurangan kerugian terus herfanjut, inci demi inci, baris demi
baris.”

IKHITISAR KINERJA OPERASIONAL

Indikator Segmen Terpilih .

[Ro miliar, kecual dinyatakan fain] 1624 1623 yoy (%) FY23
Toial Processing Valug

- RilelP 1.355 2.399 (44) 7.385

- Rilel3P 12.663 13.316 (5) 40517

- Irstiws 2471 1075 130 10,066

- TokaFsik 1.483 1124 32 4774

Jumlah TPV 17.973 17.916 0 7211
Pendapaan Newc

- RitellP 1136 2.094 {44) 6.387

- Ritel 3P 302 275 0 1125

- Irstius’ 1191 461 158 3008

- Tokso Faik 1.295% 1.000 29 4190
Jumlah Pendapatan Neto 3.923 3.830 2 14.718
Lama Bruwc Sebelamr Digkon®

- RitelP 150 165 (%) 517

- Rilel23P 540 458 14 1.278

- Irstinus’ 155 24 651 279

- Toko Faik ZBZ 214 32 Q14
Jumlah GPED 1128 87 29 3.687
Take Rate'™ (%) 6.3 49 51
Average Order Value® (Rp) 16467215 1643.402 1 1548978
Transacting Users® (jute pengguna) 2 19 4 49
Palarggar Irstitusi® (klifien; 52343 33.035 ac 156,332
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Di bawah ini merupakan ikhtisar dari masing-masing segmen usaha Perseroan pada periode kuartal pertama tahun

2024 (1G24) dibandingkan dengan pericde kuartal pertama tahun 2023 (1G23).

Ritef 1P

Segmen Rirel 1P dijalankan Persercan melalui platform perdagangan B2C daring milik Perseraan untuk berbagai

produk dan layanan pihak pertama {1P) dari berbagai kategari.

GPBD segmen ini mengalami sedikit penurunan sebeasar 9% y.oy dari Rpl6s miliar pada 1023 menjadi Rp150 miliar
pada 1024, Penurunan kinerja GPBD tersebut terutamanya disebabkan oleh penurunan TPY dan Pendapatan Neto
segmen ini pada 1024 y.oy menjadi masing-masing sebeasar Rpl.365 miliar dan Rpl136 miliar, karena Persercan
terus melanjutkan strateginya untuk mengoptimalkan bauran TPY pada segmenini sepanjang pericde ini. Meskipun
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demikian, langkah rasionalisasi yang diambil pada segmen ini menghasilkan Take Rate dan Marjin Brute yang jauh
lekih tinggi selama pericde ini.

Progres pembangunan gudang bard Persercan di Marunda telah mencapai ~85% per akhir bulan Maret 2024 dan
diprayeksikan mulai beroperasi secara bertahap pada kuartal keempat tahun ini. Gudang Marunda sedang
dibangun di atas lahan seluas 100.000m? and dipersiapkan untuk mendukung komitmen Parsercan dalam
mengembangkan smart fogistic dan supply chain management.

Ritef 3P

Segmen Ritel 3P secara umum mencatatkan pendapatan jasa platform Perseroan yang dihasilkan dari penjualan
produk dan layanan oleh penjual pihak ketiga (3P} melalui platform perdagangan daring dan platfarm agen
perjalanan daring {onfine travel agent/GTA) Perseroan.

GPBD segmen ini bertumbuh secara sehat sebesar 16% y.oy dari Rpdé8 miliar pada 1023 menjadi Rpb40 miliar
pada 1024, Peningkatan kinerja GPBD terutamanya didarong oleh kontribusi yang lebih tinggi dari usaha GTA
Perseroan yang menikmati peningkatan selama periode Ramadhan. Lebih jauh, Persercan telah mulai menerapkan
paenyesuaian published rate para penjual pihak ketiga agar selaras dengan pasar sejak bulan Januari tahun ini.
Secara keseluruhan, Pendapatan Neto pada segmen ini masih bertumbuh sebesar 10% pada 1Q24 y.oy menjadi
Rp302 miliar.

Par akhir bulan Maret 2024, platform OTA Persercan-tiket.com, memiliki ragam penawaran pilihan produk yang luas,
termasuk 16 mitra maskapai penerbangan yvang menjangkau 225 negara, wilayah dan teritori, lebih dari 3,6 juta
pilihan akomodasi, termasuk 2,2 juta pilihan akomodasi alternatif, serta lebin dari 77700 aktivitas dan atraksi dan
lebih dari 3.500 acara di seluruh Indonesia.

Insfitusi

Segmen institusi merupakan usaha Persercan yang dijalankan melalui platfarm-platform B2B dan B2G untuk
berbagai produk dan layanan pihak pertama {1P) dan pihak ketiga (3P} untuk institusi swasta dan sektor publik di
seluruh Indonesia.

GPBD segmen ini bertumbuh signifikan sebesar 551% y.o.y dari Rp24 miliar pada 1023 menjadi Rp155 miliar pada
1Q24, terutamanya dikontribusikan oleh kinerja penjualan yang kuat dari produk elekrronik konsumen. Sepanjang
periede ini, segmen ini juga berhasil meningkatkan kualitas klien institusionalnya yang tercermin dari belanja per
klien institusi yang lebih tinggi, sehingga menghasilkan kenaikan TPY secara signifikan sebesar 130% y.o.y menjadi
Rp2.471 miliar pada 1Q24 dan Pendapatan Neto yang bertumbuh sebesar 158% v.oy menjadi Rp1191 miliar pada
1Q24.

Hingga akhir bulan Marer 2024, segmen Institusi Perseroan telah berhasil melayani dan memenuhi pesanan untuk
lebih dari 52.000 klien institusi. Tingkat monetisasi segmen ini juga membaik, tercermin dari persentase Pendapatan
Neto yang lebih tinggi terhadap TPV dar 43% pada 1023 menjadi 48% pada 1Q24, yang menunjukkan semakin
tingginya kepercayaan klien-klien institusi terhadap platform Persercan dalam rangka memenuhi kebutuhan
korporasi mereka.

Toko Fisik

Segmen Toka Fisik mencatatkan usaha Perseroan pada toko-toka elektronik konsumen yang hekerja sama dengan
berbagal mitra pemegan merek global terkemuka, serta jaringan suparmarket premium yang dioperasikan cleh
Entitas Anak yang 70,6% sahamnya dimiliki oleh Perseroan, yakni PT Supra Boga Lestar Thk {("Ranch Market™; BEI:
RANC).

GPBD segmen ini bertumbuh kuart sebesar 32% v.o.y dari Rp214 miliar pada 1023 menjadi Rp282 miliar pada 1024,
Peningkatan kinerja GPBD terutamanya didarong oleh peningkatan TPV dan Pendapatan Neto pada segmen ini
selama periode ini karena Perseroan terus memperluas Jaringan toka elektronik konsumennya, terutama dengan
penambahan pembukaan wko hello (Apple) dan Samsung yang baru, serta velume penjualan smartphone yang
lebih tinggi. Tren pasitif ini mencerminkan keberhasilan Persercan dalam melunaurkan strategi omnichanne! untuk
memberikan pengalaman berbelanja pelanggan yang tanpa hambatan, baik daring maupun luring.

blibli @ tiket



B blibli
Dengan penambahan sejumlah 6 teka elektronik konsumen sepanjang kuartal pertama tahun 2024, Parseroan telah
mengoparasikan sebanyak 172 toko elektronik kensumen, yang terdiri dari 20 toko merek-tunggal {termasuk 70 take

Samsung dan 11 toko hello, serta toko-toka dari pemegang merek global terkemuka lainnya), dan 82 toke multi-
merek (termasuk 54 toko Blibli Store dan 28 toko Tukar Tambah), serta 63 gerai supermarket premium secara

nasicnal yang dioperasikan aleh Ranch Market.

KINERJA KEUANGAN KONSOLIDASI

Kinerja Keuangan Terpilih
[Rp mmajr, kecual gr‘nya{a:;n lain] 1624 1623 yoy (%) FY23
Pendspalan rewc 3.923 3.830 2 14.718
Laba bruto 743 577 29 2402
Beban operas'aral {1.378) {1.458) (o) {L.289)
Rugi usana (625) {878) (29 {3.585)
EBITDAM {57) {817) {30} {3.349)
Marjin bruto (%} 18,9 15,1 16,3
EBITDA termadap TPV (%) {(3.2) {4.6) {4,6)

Posisi Keuangan Terpilih
o i koo h'gdr‘nyatafan i Per 31 Mar 2024 Per 31 Des 2023 y.0y (%)
Kas dan setara kas 2964 1895 &6
Perseciaan, nelo 2186% 1476 29
Inves.ast® 1488 1437 0
Asetelsp, neto 1699 1607 {1]
Jumlah aset 14.892 12.841 16
Wang pank jangka perde« 2370 1.514 &7
Jumlah liabilitias 6.695 4,999 34
Jumlah ekuitas 8.197 7.842 5
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ANALISIS & PEMBAHASAN MANAJEMEN
Di bawah ini merupakan penjelasan singkat atas kinerja keuangan konsalidasi Perseroan pada pericde kuartal
pertama tahun 2024 (1G24) dibandingkan dengan pericde kuartal pertama tahun 2023 (1Q23).

Pandapatan dan Profitabifitas

Pendapatan Neto konsolidasi tercatat meningkat sebesar 2% dari Rp3.830 miliar pada 1023 menjadi Rp3.923 miliar
pada 1Q24, teruramanya dikentribusikan oleh kuatnya kinerja usaha agen perjalanan daring {OTA) Persercan selama
pericde Ramadhan dan kinerja yang kuat pada segmen Institusi dan Toko Fisik, yang sebagian diimbangi dengan
optimalisasi bauran produk lintas kategari pada segmen Ritel 1P,

Dengan pertumbuhan Pendapatan Neto dan rasionalisasi hauran TPV, Perseroan berhasil mencatatkan Marjin
Bruto konsolidasi vang jauh lebih baik dari 15,1% pada 1Q23 menjadi 189% pada 1024, peningkatan sehesar 390-
bps voy. Peningkatan kinerja Marjin Bruta ini didukung oleh peningkatan Laba Bruto konsolidasi, terdtamanya dari
meningkatnya usaha OTA yang menikmati peningkatan selama periode Ramadhan, dan kinerja penjualan praduk
elektranik kensumen yang kuat pada segmen Institusi, serta peningkatan volume penjualan smartphone di toko-
toke-toko elektronik kansumen Parseroan.

Sepanjang kuartal pertama, Persercan juga terus meningkatkan keunggulan operasionalnya yang meanghasilkan
struktur biaya yvang lebih baik, tercermin dari lebih rendahnya persentase Beban Operasional konsolidasi terhadap
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TPV dari 81% pada 1323 menjadi 77% pada 1Q24, terutamanya didorong oleh lebih rendahnya beban iklan &
pemasaran sebagal persentase terhadap TPV selama 1524 voy menjadi 0,8%, dan lebih rendahnya persentase
beban gudang, pengemasan dan pengiriman terhadap TPV pada 1G24 yoy menjadi 02% Sementara itu,
persentase beban umum dan administrasi terhadap TPV selama 1G24 y.oy tercatat sedikit lebih tinggi menjadi 5,1%
yang terutamanya disebabkan oleh biaya sewa toko dan biaya karyawan karena Perseroan terus memperluas
kehadiran toko-toko fisiknya sebagai bagian dari strategi omnichannel.

Keseluruhan perbaikan struktur biaya tersebut sebagai hasil dari optimalisasi saluran dalam ekosistem yang
berkelanjutan untuk menumbuhkan TPV dengan biaya pemasaran yang lebih rendah. Sebagai hasil dari langkah-
langkah efisiensi biaya ini, kinerja persentase EBITDA konsalidasi terhadap TRV juga tercatat meningkat dari -4,6%
pada 1Q23 menjadi -3,2% pada 1024, atau meningkat sehesar 140-bps voy.

Peningkatan Arus Kas Operasional

Arus kas bersih digunakan untuk aktivitas operasi sebesar Rp/16 miliar pada 1024, meningkat secara signifikan dari
Rpld410 miliar pada 1Q23. Peningkatan marjin, penurunan beban opearasional, dan manajemen modal kerja yang
lebih baik berkantribusi pada arus kas operasional yang lebih baik. Hal ini membantu meningkatkan posisi kas dan
setara kas Persercan menjadi Rp2964 miliar pada ranggal 31 Maretr 2024,

LINGKUNGAN, SOSIAL DAN TATA KELOLA (LST)

Sehagal pelopor ekeosistem perdagangan omnichannel dan gaya hidup terintegrasi, Perseroan secara
berkelanjutan memperkuat kinera LST melalui optimalisasi sinergi di dalam ekesistemn serta kolaborasi bersama
para pemangku kepentingan untuk mendarong aksi nyata guna mencapai pertumbuhan yang berkelanjutan.

Perseroan merealisasikan komitmen berkelanjutannya dengan memperkenalkan “Blibli Tiket Action™ yang
merupakan payung program dalam mendukung aspek-aspek LST, dengan hasil yang dicapai termasuk:

e Peningkatan penggunaan kemasan ramah lingkungan, seperti karton bersertifikasi FSC, kemasan
berbahan daur ulang, dan kemasan berbahan dasar kertas;

e Pengurangan emisi melalui efisiensi eksternal pada kegiatan operasional dan program keterlibatan
pemangku kepentingan, seperti penanaman pehon dan penyelenggaraan acara 'Langkah Membumi
Festival;

o Optimalisasi pengelclaan sampah internal untuk meningkatkan propersi sampah yang digunakan kembali
dan didaur ulang;

o Peningkatan sinergi dan kolaborasi melalui program pelatihan dan pengembangan untuk menciptakan
karyawan yang siap menghadapi masa depan, dengan berpegang pada prinsip inklusivitas, kesetaraan,
dan non-diskriminasi dalam setiap aktivitas bersama karyawan serta memastikan kesehatan dan
keselamatannya;

o  Memberdayakan perekonomian lokal melalui pembinaan mitra penjual lokal dan UMKM melalui program
“Pejuang Lakal", dan pemberdayaan desa wisata melalui program “Jagoan Pariwisata" yang bekerja sama
dengan Kementerian Pariwisata dan Ekonomi Kreatif Republik Indonesia; dan

o Memperkuat praktik tata kelola perusahaan dengan mengedepankan tata kelola data yang terpercaya dan
kuat, termasuk keamanan informasi dan privasi data pelanggan berdasarkan peraturan, kebijakan, dan
standar sertifikasi SO 270012013

PROSPEK USAHA

Kondisi perekonomian dan pasar konsumen kemungkinan akan tetap bergejolak. Namun, Perseroan akan tetap
teguh pada strategi intinya untuk membangun ekasistem perdagangan pilinan bagi konsumen dan institusi
Kedepannya, Persercan akan terus berinovasi dalam potensi sinerginya untuk lebih meningkatkan jumlah
pengquna vang bertransaksi dan kualitas belanja pelanggan secara arganik dalam ekosistemn. Selain itu, Perseroan
akan terus menerapkan strategi omnichanne! dengan terus memperluas titik kentak dengan konsumen, bermitra
dengan pemegang merek globhal terkemuka, untuk menawarkan pengalaman dan perjalanan pelanggan yang
lancar saat bertransaksi di platform mana pun dalam ekesistem Persercan. Hal ini akan memungkinkan Perseroan
untuk terus mendorong pertumbuhan bisnisnya dan mempertahankan tren baik menuju profitabilitas.

- Selesai -
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dimass mencatang, Fasil cperasi dan -encara dsn/atal objek manajemcr tertentd dasiPersercandan Grao Perayatasr boowawasan ke depan
dazat mercakup kata atau frass scpoerti Perscroan atad salan satu kormponga bisn srya, atau manajerrennys "meyakie ' icngnacapkan”
"mergantisipasi’, "bormaksud”, ‘'morencanakan’, 'menperkicakan”, stau <ats laic atad frasc serapan scoupa. Dem kian pula, pornvataan yang
merggamizar<sr tujJan, ‘eacara azau sasaran Porsercan paik urtuk dirinya sendiq macpun antuk sct ap <cmponcr Lisr snya juga merugakan
pornyatasr berwawsssn ke depan. Parryataan borwawasar ke deoan worsckat dioust berdasar<sr ckspektasi atau keyak ra~ marajemicn saat
ir scra asumsi yang dioust olch, dan informasi yang saatir tersedia bagi manajemer. Perryataan porwawasar ko deopan tersebut oukarlah
jamiran kircra masa ccpar dan mclibat<sa r sike yang ciketah i dan tida< diketahui, ketida<pastian, dar faktor lsinrya (termasck risike dan
kotidakpastian da ar laporan keuargan Porscroan can Analisis & Pemnbanasan Manajemen yvarg tersecia di situs woo Perusakbasr), vang
mungkin renyeoaokan Fasil, <incrja, stau conzapa ar sktusl men,sol berbeds sccara marcrial dari hasi | kinerja, ataw peacapaian di -asa depan
yang dinyatakan ataL tesirat cleh pormyataan borwawssan ke copar terscout. Perseroar merafi<ar <cwajioar apa pun Jatuk memgerbsui
atau morevisi poryataan porwawasar ko copar, kai< scbagai hasil dari irformasi oarw, porist wa, atau lainnya. Pomoaca ciperirgat<an untuk
ticak Zerls u ocrgantang pada pernyvataan borwawassr ke dopan torsebut.

Pengukuran Keuangan Non-PSAK

Uniuk me erg<api laporan keusngan kensaolidasi Poacsercan, varg disusur can disa ikan scsuai dengar pernmyataan stancar akdatansi keusngan
di Indcnesia ("P3AK™), Perseroar mrenyediakan ukaran kedangan non-PSAK tertentu, tormasuk namur tids< torbatas pada, “EBITDA”, “GPGDT
danfataL "Take Rate', yarg ns-us cicert mbarg<an sels nbasil yang d susur sesuai dengan PSAK tetap tida< calsm isc asi atau schagai
ponggart nss | PSAK. Ukuran <caangar non-PSAK terschut rmungkr berkoca dsri Lkurar serupa vang d ganakan cleh perasahaan ain dar
disajikar Jtuk mer ngkatkan pemanaman kesc urehan peacrima atau cemiacs tentang kinerja kcuangsr Perscrcan dantidsk boleh ciarggag
scbagai conggarti atac lekih anggul dadi infermras koaangan ysng d siapkan dan diss ikan sesuai dergan PSAK Se ainita, cupi<as i1 nomraat
metrik operasi terseaty termasu< namur toak torkatas pada, "TPY!, "™YTU", "AOY™ daafatau “MALU" vang digunakan < cb Po-seroan untuk
mergevaluasi b srisnya. Motri< cocrasi torscbut nungkia berbeds dar ocr<iraan yang diterkz tkan o on pibs< <ot gs atau dar mictri< deagan
judil scrupa yang digunakan < cn oorusahaan ain karcna peroedssn metcdelogi can asamsi

Tentang Perseroan
Gerdid sejak tahan 2010, PT Gloosl Digital Misga Tek {“Porscroar”) merdca<an colopos ckosisterr pardagangan omnichannol dan gaya hiduo

torkomuka ci Indonesia vang fokus ~clayani kansuren ritel dar nstitusi vang terhakurg sezara d gizal. Plazorm cordagsngan (commoerse)
wyarg dimilik Parscroan — Blibli, mengintograsi<sn oongalaman beroe ar a dan beort-arsa<si secara dar ng nela Li layatan e-commoerce dan
sceara lur rg deagan mergeperasikan ratusan to<o-toke f sik cle<tron k kensumen antuk berbagai mit-a pemegang mere< gleks tereemuka.
Sclair itu, Blikli Lgs keorkelzborasi dengar r buantc<o yang mengadeps solus omnichanne Porserocan, yvakni Blik i IrStore dar Clic< & Colect,
sorta dicukung oleh infrastruktur rarts casck yang kaat, torasdk jaringar pergudangan dar lcgistik wang d kermkangkan secara qasicnal
dengar meryediakan layanan peagiriman pihak pertama (1PL) scoara angsJig me ald layanar ogisti<mi ik Perscroan — BES Faket, dan kckerja
sara dengan ooroadal mtra logisti< g hak ketiga (3RL). Blikli mencempat oor ngkat pertsma kateogor B2 Cminichannc! 1P consumcer
clectronics dan frosh products merurdt Fros: & Scllivar, sora momilik [syanan pa anggan 24,7 per<alas dunia.

Pada tabur 2017, Persorcan mengakeisis PT Glakal Tike: Metwo-k {poayecia £ arc ™ ager perjalanan dating (OTAY - tiket.com ortuk
mer-zer Las layanan hirgga melicat porjs anan, akormredss, dan oongala™an gaya hdup Seanjuinys pada tahan 2021, ckosistom
omnicnanacl Porseroar semrax<in lengkap dengsr cenambahan porawaran groduk scgas can kebuzohan schaci-har me ala akaisisi PT Suga
Coga Lests i Thk (“Ranch Market”) - perasahan pengelelalusinar geral supormarkot prem un deagan mese< seperi Ranch Marke: dan Farmes
harko:.

Porzcroan memiliki c<csisterm ommichannot torpadu yaita Bk i Tiket, yarg renegss<ar sinergi antara Blik i, tiket.com dan Ranch Matket i
dsalam suatL ckosistom torirtegrasi vang mermoor kan komrudakar pengalaman beorkelar a secta bornilal tambah oagi pelsaggan, dongan
meryediakan layarsn lel b leagkas. bermanfaat juga tor ntegras di setias titik interaksi kensumen. Sclanjatnya pads tahun 2023, ckosistemr
Blikli Tiket mo uncur<ar pregram loyal tas terpadu kernarra Bl i Tiket Rewards, yvang rmonawarkan berkagai program loyalitas yarg terirtegrasi

blibli @ tiket °
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kepada sclurah pelarggan di ds am ckosistemn, tormasuk platferm e-commoerse, £ ave ™ OTA, ko fsik 2 ckironik keasumea dan gerai
supernar<et.

3aham Porscrcan cicerdsgangkan di Barsa Efck [ndenesia (BEI) dengar <cdc saham “BELI™.

Untuk infarmasi lebib lanjut, silshikan menghubungl
Sekretaris Perusahaan - PT Global Digital Niaga Thk
COIC.52C@gar-Commerce,cor

alzu

Hubungan Masyarakat - PT Global Digital Niaga Tbk
cublicrelators@gdn-commerce.cor

Gedurg Sarana Jeya

JlBudi Kemalagr | NG,

Gamrb'r, Kecamatan Gamoir,

Kola Jacarls Pusat DKl Jskarta 1010
Indoresia

+62 21 50881370

blibli @ tiket
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